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課題M08：顧客行為                                                學生工作紙第7頁

企業會財選修部分 ─ 商業管理單元 ─ 市場營銷管理 
課題M08：顧客行為
活動一：消費者的購買決策分類
請將下列產品或服務分為三種購買決策類型。每種購買決策類型應有五種產品及／或服務。
· 第一類：作出購買決策時需要少量時間及精神。
· 第二類：作出購買決策時需要中等時間及精神。

· 第三類：作出購買決策時需要大量時間及精神。
	產品／服務
	第一類
	第二類
	第三類
	(

	1. 水果
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	2. DVD
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	3.大學課程
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	4.電腦
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	5.美容服務
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	產品／服務
	第一類
	第二類
	第三類
	(

	6.整容手術
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	7.運動鞋
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	8.參考書
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	9.房屋
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	10.紙巾
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	11.汽水
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	12.汽車
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	產品／服務
	第一類
	第二類
	第三類
	(

	13.糖果
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	14.雜誌
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	15. 奢侈品
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活動二：腦震盪練習                 
請想出你的兩個未解決需要／未滿足需求，其中一個的成本非常低，而另一個的成本較高。
(1)成本非常低的未解決需要／未滿足需求：
_______________________________________________________ 
(2)成本高的未解決需要／未滿足需求：
_______________________________________________________
有關以上兩個項目的購買決策過程有所不同嗎？請說明。
___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
活動四：個案研究 

影響消費者行為的因素
傑夫及珍妮花在年輕時已結婚，但沒有小孩。他們的收入不俗，並取得銀行的七成按揭貸款，購入太古城一個單位。傑夫個性膽小，但喜歡駕駛馬力強勁的汽車。珍妮花對成就及自我有的追求非常強烈，喜歡運動等競技活動。
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問題一
就心理因素並以消費者行為立場而言，為何像傑夫這樣膽小的人，會想駕駛馬力強勁的汽車？
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
問題二
(a) 就心理因素並以消費者行為立場而言，為何像珍妮花這類消費者，會參與運動等競技活動？

(b) 假設你是補健產品的市場營銷經理，你會用甚麼「口號」來吸引這類參與「游泳」和「踏單車」的消費者。 
(a)______________________________________________________________________________________________________________________
(b)__________________________________________________________
多年來，傑夫及珍妮花都很注重健康，例如他們在家中也飲用Perrier®礦泉水。1995年到2000年間經濟繁榮，令像傑夫及珍妮花這類消費者的消費力大增，而他們追求的身份和地位亦相應提高，間中還會購買一些奢侈品，例如勞力士®手錶及LV®手袋。
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問題三
同樣從心理因素而言，為何像傑夫及珍妮花這類消費者，會購買一些表面上不值錢的產品 ─ 例如水？（提示：透過政府供應的水並不昂貴，但仍然有很多消費者支付一千倍的價錢購買礦泉水。） 

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

____________________________________________________________
問題四
普遍認為個人的經濟狀況會影響購買選擇。如果你是勞力士®的市場營銷經理，在經濟蓬勃之時，你會怎樣將勞力士®定位？目標客戶是哪一群客戶？ ____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

2008年的金融海嘯削弱了很多人的財富和收入。及後雷曼兄弟破產，更令很多香港人失業。 
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珍妮花的會計公司扣減她百分之二十五的薪金，每星期安排「無薪假」作「補償」。由於經濟衰退，傑夫被一家大型的香港電話公司辭退。事實上，有很多人像傑夫和珍妮花一樣，受到金融海嘯拖累，必須勒緊褲頭。為了節省油錢及停車場開支，他們把馬力強勁的汽車售出，而他們的購買行為較以往亦有所不同。他們在購買產品及服務時，開始考慮實用性，而非為消遣或身份地位。 
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問題五
(a) 請指出香港其中一個於經濟低迷時期仍能賺錢的行業，並提出原因。
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例子一 
_____________________________________

原因：  ____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

(b) 請指出香港其中一個於經濟低迷時期會錄得虧損的行業，並提出原因。
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例子二 _____________________________________

原因： ____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

________________________________________________________________________________________________________________________
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經過一年的艱難時期，傑夫終於在一家國際市場研究公司找到新工作。他的職責是收集、分析及整理研究數據，為客戶提供市場營銷的解決方案。傑夫的同事獲得一份大型國際運動服飾公司的合約，並在不同國家搜集得以下研究數據：
	不同國家有關參與運動及訓練的研究數據

（消費者行為的跨文化變更）

	 
	從不參與
（每年少於兩次）
	
	間中參與
（每星期最少一次）

	國家
	男性
	女性
	分別
	
	男性
	女性
	分別
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	資料來源：Hawkins et al. (2004) Consumer Behaviour, McGraw Hill, NY第48頁，普索(Ipsos)的global consumer and civic trends reporting service, World Monitor, 2nd quarter, 2001


問題六
(a) 根據不同國家的跨文化變更，怎樣的市場營銷策略才適合客戶？ 

____________________________________________________________

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
(b) 所有國家的男性都較女性喜歡做運動，而在傳統的男性國家（例如南韓、墨西哥和巴西），男性和女性的參與數字相差很大。請問這些國家參與運動的情況，對市場營銷活動有甚麼影響？
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

____________________________________________________________

(c) 中國、美國及英國參與運動及訓練的男性及女性數目相差很少，這對市場營銷有甚麼啟示？
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
____________________________________________________________

活動五：比較商業市場與消費者市場的差異
	差異
	消費者市場
	商業市場

	1. 購買者的數目
	
	

	2. 購買者的規模
	
	

	3. 供應商與顧客之間的關係
	
	

	4. 需求的來源
	
	

	5. 需求的彈性
	
	

	6. 購買的專業性
	
	

	7. 產品的複雜性
	
	


活動六：辯論
「商業市場營銷與消費者市場營銷相同」
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請正方寫下「支持」命題的論點。
支持的論點：  
1.
____________________________________________________


____________________________________________________

____________________________________________________

2.
____________________________________________________


____________________________________________________

3.
____________________________________________________


____________________________________________________


____________________________________________________

4.
____________________________________________________


____________________________________________________

5.
____________________________________________________


____________________________________________________


____________________________________________________

6.
____________________________________________________


____________________________________________________
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請反方寫下「反對」命題的論點。
反對的論點：
1.
____________________________________________________


____________________________________________________ 

2.
____________________________________________________


____________________________________________________


____________________________________________________

3.
____________________________________________________


____________________________________________________


____________________________________________________

4.
____________________________________________________


____________________________________________________

5.
____________________________________________________


____________________________________________________


____________________________________________________

6.
____________________________________________________


____________________________________________________


____________________________________________________
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